
FIŞA DISCIPLINEI 
 

Drept comercial 2,  
2017-2018 

 
1. Date despre program 

1.1 Instituţia de învăţământ superior Universitatea din Pitești 
1.2 Facultatea Științe Economice și Drept 
1.3 Departamentul Drept şi Administraţie publică 
1.4 Domeniul de studii Drept 
1.5 Ciclul de studii Licență 
1.6 
1.7. 

Programul de studiu / calificarea 
Forma de învățământ 

Drept/ Specialist în domeniul juridic 
IFR 

 
2. Date despre disciplină 

2.1 Denumirea disciplinei Drept civil. Obligații 
2.2 Titularul activităţilor de curs Lect. univ. dr. Dumitru Văduva 
2.3 Titularul activităţilor de seminar / laborator Lect. univ. dr. Sorina Ionescu  
2.4 Anul de studii 3 2.5 Semestrul 2 2.6 Tipul de evaluare examen 2.7 Regimul disciplinei F/O 

  
3. Timpul total estimat 

3.1 Total ore din planul de înv. 56 3.2 din care curs 28 3.3 SF/ST/L/P 28 
Distribuţia fondului de timp alocat studiului individual ore 
Studiu după manual, suport de curs, bibliografie şi notiţe 58 
din care:  
Echivalent ore curs forma IF 28 
Documentare suplimentară în bibliotecă, pe platformele electronice de specialitate şi pe teren 20 
Pregătire seminarii/laboratoare, teme, referate, portofolii, eseuri 30 
Tutorat 2 
Examinări 6 
Alte activităţi ..... 6 
3.7 Total ore studiu individual 122 
3.8 Total ore pe semestru 150 
3.9 Număr de credite 6 

 
4. Precondiţii (acolo unde este cazul) 

4.1 De curriculum Cunoașterea elementelor „teoriei generale a dreptului” „dreptul roman”; „teoria 
actului juridic civil”; „dreptul persoanelor”; „Obligații”; contracte speciale 

4.2 De competenţe Capacități de analiză și sinteză. 
 

5. Condiţii (acolo unde este cazul) 
5.1 De desfăşurare a cursului ► Materialul de studiu este realizat în tehnologie ID/IFR 

5.2 De desfăşurare a laboratorului 

- Dotarea corespunzătoare a sălii de seminar 
- Participarea studenţilor la seminarii/laboratoare proiecte 
- Susţinerea testelor de verificare 
- Respectarea termenelor de predare a temelor de casă 

 
6. Competenţe specifice vizate 
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 • Aplicarea legislatiei românesti, a legislatiei europene si a celorlalte instrumente juridice internationale 
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7. Obiectivele disciplinei  

7.1 Obiectivul general al 
disciplinei 

Însuşirea temeinică a cunoştinţelor de drept civil cu privire specială a speciilor de contracte 
destinate profesioniștilor. 

7.2 Obiectivele specifice A. Obiective cognitive: 
Înţelegerea și aprofundarea noțiunii de profesionist, a caracterului derogator al regimului 



raportului juridic civil în care este parte un profesionist; a regimului juridic derogatoriu al 
obligațiilor civile în care este parte un profesionist; și a contractelor speciale destinate a fi 
utilizate de profesioniști; noțiunea de titlu de credit și speciile acestuia.  
Regimul juridic al garanțiilor reale mobiliare 
Regimul juridic al societăților aflate în insolvență, reorganizarea și falimentul societății 
insolvente.  
B. Obiective procedurale 

 Corelarea aspectelor teoretice cu aspecte de procedura judiciara . 
 Identificarea corelației dintre dreptul material si cel procedural. 

C. Obiective atitudinale 
 Respectarea normelor de drept privitoare la instituțiile juridice studiate 

Identificarea interesului general al societății și protejarea acestuia prin respectarea normelor 
de drept 
 

 
8. Conţinuturi 

8.1. Curs  Nr. 
ore 

Metode de 
predare 

Observaţii 
Resurse folosite 

U1 
Unitatea şi diversitatea regimului obligaţiilor aplicabile profesioniştilor 
şi neprofesioniştilor. Contractele speciale aplicabile între profesionişti 
şi între aceştia şi consumatori. – 2 ore 

2 

• Utilizare 
facilităţi 
platformă 
e-learning 
(chat, 
forum) 

• E-mail 
Consultaţii 

Suport documentar 

U2 Regimul special al obligaţiilor sub influenţa regulilor de protecţie  a 
consumatorului.  

2 

U3. Conţinutul contractelor comerciale: 
A. Dreptul consumatorului la a fi informat  

2 

U4 
 
 

 
B. Interzicerea clauzelor abuzive. Calitatea produselor şi securitatea 
consumatorilor. 
 

2 
 
 

U5 
 
 

Contractul de vânzare. Vânzările comerciale speciale  
Vânzări interzise. Forme speciale de vânzări reglementate legal 
 

2  
 
 

U6 
 
 
 

Contractele de furnizare (distribuţie). 
Formarea contractelor de furnizare şi efectele lor.  
Principalele contracte de distribuţie 
Contractul de consignaţie. Contractul de expediţie. –  
 

 
2  
 
 

U7 
 
 

Contractul de intermediere propriu-zis 
Specii de contracte de intermediere. Contractul de comision.  
 

2 
 
 

U8 Contractul de agenţie-  
 

2 
 

 
U9 
 
 

Contractul de report.  Contractul de cont current . 
Contractul de asigurare. Noţiune. Reguli comune de formare şi de 
executare. Varietăţi ale contractului de asigurare   
 

 
2  
 
 

U 
10 
 
 

Contractul de asigurare. Regimul special al asigurării de bunuri, de 
credite şi garanţii şi pierderi financiare; asigurarea de persoane şi 
asigurarea de răspundere civilă. Coasigurarea, reasigurarea şi 
retrocesiunea 

 
 

2  
 

U 
11 
 
 

Titlurile de valoare. Cambia, 
Biletul la ordin. CEC 
 
 

 
 

  2  
 

U 12 
 
 

Contractul de leasing  
 

  2 
 

U 13 
 
 
 

 
Insolvenţa.  
Participanţii la procedură. Deschiderea procedurii.  
Primele măsuri. Procedura simplificată. Procedura generală  

 
2  
 
 

U 14 
 

 
Insolvenţa.  
Anularea actelor frauduloase. Reorganizarea judiciară. Falimentul. 
Închiderea procedurii.  
Răspunderea personală a membrilor organelor de conducere a 
societăţii.  

 
 

2  

Bibliografie 
I Bibliografie obligatorie. 



St. Cărpenaru,Tratat de drept coercial, Editura UJ, 2012 ; 
V. Nemeș, Drept comercial, Editura Hamangiu, 2015 ;  
S. Popa, Drept comercial Editura Universul Juridic 2014 
Gh. Pipera, Introducere în Dreptul contractelor profesionale, Editura CH Beck, 2011 
II. Bibliografie facultativă 
I. Scheau Drept comercial. Editura Hamangiu, 2009.  
Gh. Pipera, Drept comercial, Editura CH Beck, 2009.  
St. Cărpenaru, L. Stănciulescu, V. Nemeş, Contracte civile şi comerciale, Editura Hamangiu, 2009.  
St. Cărpenaru. Drept comercial român, Editura Uniersul Juridic, 2007,  
;  
I. L. Georgescu, Drept comercial Român, Editura CH Beck, 1994;  
R. Rizoiu, Garanţiile reale mobiliare Editura Universul Juridic;  
I. Turcu, Teorie şi practica dreptului comercial român vol I, Editura Lumina Lex 1999,  
I. Turcu, L. Pop, Contracte comerciale, Formare şi executare vol II, Editura Lumina Lex 1997;  
I. Turcu, Insolvenţa 2008 
III. Legislaţie 
Noul Cod civil 
O.G nr.51&1997 privind operațiile de leasing și societățile de leasing; 
O.G. nr. 52/1997 privind franciza,  
Legea nr. 296/2004, Codul consumatorului 
Legea nr. 449/2014 privind vânzarea produselor şi garanţiile asociate acestora 
OUG nr. 34/2000, privind drepturile consumatorilor în contractele încheiate cu profesioniștii; 
Legea nr.85/2014 privind insolvența 

 

8.2. Aplicaţii: Seminar / Laborator / Teme de casă Nr. 
ore 

Metode de 
predare 

Observaţii 
Resurse folosite 

1 
Unitatea şi diversitatea regimului obligaţiilor aplicabile profesioniştilor 
şi neprofesioniştilor. Contractele speciale aplicabile între profesionişti 
şi între aceştia şi consumatori.  

 2 

  

2 Regimul special al obligaţiilor sub influenţa regulilor de protecţiei 
consumatorului.  

 2  

3 
Conţinutul contractelor comerciale: Dreptul consumatorului la a fi 
informat Interzicerea clauzelor abuzive. Calitatea produselor şi 
securitatea consumatorilor 

4 

4 Contractul de vânzare. Vânzările comerciale speciale  
Vânzări interzise. Forme speciale de vânzări reglementate legal 

2 

5 

Contractele de furnizare (distribuţie). 
Formarea contractelor de furnizare şi efectele lor.  
Principalele contracte de distribuţie 
Contractul de consignaţie. Contractul de expediţie.  

2 

6 
Contractul de intermediere propriu-zis 
Specii de contracte de intermediere. Contractul de comision. 
Contractul de agenţie-  

2  

7 
 
 

Contractul de report.  Contractul de cont current . 
Contractul de asigurare. Noţiune. Reguli comune de formare şi de 
executare. Varietăţi ale contractului de asigurare   

4 
 
 

 
 
8 
 
 

 
Contractul de asigurare. Regimul special al asigurării de bunuri, de 
credite şi garanţii şi pierderi financiare; asigurarea de persoane şi 
asigurarea de răspundere civilă. Coasigurarea, reasigurarea şi 
retrocesiunea 

 
 

2 
 
 

 
 
9 
 

 
Titlurile de valoare. Cambia  
Titlurile de valoare.  Biletul la ordin. CEC   
 

 
2 
 

10 
 

Contractul de leasing  
 

 
 2 

11 
 
 

Insolvenţa.  
Participanţii la procedură. Deschiderea procedurii.  
Primele măsuri. Procedura simplificată. Procedura generală 

 
2  

 
12 
 
 
 
 
 

 
Insolvenţa.  
Anularea actelor frauduloase. Reorganizarea judiciară. Falimentul. 
Închiderea procedurii.  
Răspunderea personală a membrilor organelor de conducere a 
societăţii.  
 
 

 
 
 
 

2 

Bibliografie 
St. Cărpenaru,Tratat de drept coercial, Editura UJ, 2012 ; 
V. Nemeș, Drept comercial, Editura Hamangiu, 2015 ;  
S. Popa, Drept comercial Editura Universul Juridic 2014 
Gh. Pipera, Introducere în Dreptul contractelor profesionale, Editura CH Beck, 2011 



 
 

9.  Coroborarea conţinuturilor disciplinei cu aşteptările reprezentanţilor comunitaţii epistemice, 
asociaţiilor profesionale şi angajatori din domeniul aferent programului 

Competenţele dobândite la această disciplină sunt de natură să faciliteze pătrunderea studenţilor pe piaţa muncii în 
diverse profesii: magistrat, avocat, consilier juridic, etc. 

 
10.  Evaluare 

Tip activitate 10.1 Criterii de evaluare 10.2 Metode de evaluare 10.3 Pondere  
din nota finală 

10.4 SI (curs) 

- corectitudinea şi exhaustivitatea 
cunoştinţelor;  
- coerenţa logică;  
- gradul de asimilare a limbajului de 
specialitate. 
 

-      Evaluare finală. 50 %  
 
 

10.5 Seminar / 
Laborator /  
Tema de casă 

-participarea activă la seminar, 
rezolvarea studiilor de caz;  
 
 
- gradul de încadrare în cerinţele 
impuse în ceea ce priveşte realizarea 
temei de casă. 

- Evaluare periodica;  
 
 
-Prezentarea orală a temei de 
casă 

30% 
 
 
20% 

10.6 Standard minim 
de performanţă 

Comunicarea unor informatii utilizand corect limbajul juridic 
Cunoasterea unor concepte de baza 
 Nota 5 la evaluarea finală 

 
 
Data completării   Titular de curs,    Titular de seminar / laborator, 
19 septembrie 2017 Lect. univ. dr. Dumitru VĂDUVA                       Lect. univ. dr. Sorina IONESCU
    
 
Data aprobării în Consiliul departamentului,  Director de departament,   Director de departament, 
29 septembrie 2017    (prestator)   (beneficiar), 
           Lect. univ. dr. Daniela Iancu                       Lect. univ. dr. Daniela Iancu
    
 Director Centrul IFR 

Conf. univ. dr. Mădălina Brutu 
 


